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) HOSPITAL MILITAR CENTRAL
SUBDIRECCION DE SERVICIOS AMBULATORIOS Y DE APOYO DIAGNOSTICO Y
TERAPEUTICO

Bogota, Agosto de 2015

I ANTECEDENTES

El Hospital Militar Central, es el centro de referencia del subsistema de saiud de la Fuerzas Miiitares
para atencion de pacientes con patologias de nivel Hly IV de complejidad, cuenta con el servicio de
imagenes diagnosticas, esencial en el apoyo diagndstico para la toma de decisiones médico
terapéuticas, dando la hoja de ruta para continuar con tratamientos adecuados por parte del médico
tratante.

En la actualidad las técnicas de diagnostico en general y en particular las relacionadas con el
empleo de imagenes médicas, son de vital importancia para una adecuada atencion en salud. Los
servicios de diagndstico por imagen abarcan un amplio espectro de aplicaciones clinicas, que
comprenden desde el diagndstico y seguimiento de enfermedades en situaciones muy comunes y de
alta incidencia en la poblacion, hasta enfermedades mas complejas. Las tecnologias de formacion
de imagenes continian siendo un campo rapidamente cambiante, debido en parte, al alto nivel de
innovacion en las empresas fabricantes de estas tecnologias. Consecuentemente, hoy en dia existe
un amplio abanico de tecnologias de diagndstico por imagenes que van desde las tradicionales
hasta las de Gltima innovacion y complejidad

El servicio de imagenes Diagnosticas, por tratarse de un servicio esencial en el apoyo diagnostico
del que surgen El Servicio de Imagenes Diagndsticas, por tratarse de un servicio esencial en el
apoyo diagndstico del que surgen decisiones transcendentales en las conductas y tratamientos a
seguir por los médicos tratantes en los casos clinicos que se requieran de las diferentes
especialidades hospitalarias; para el cumplimiento de dicha funcién se debe contar con la adqusicion
de dos equipos de Rx portatiles, para realizar la atencién de pacientes hospitalizados, urgencias
que requieren de la toma de estudios especializados.

Con ¢l loable proposito de ofrecer’cobertura total del area de Radiologia, enmarcados dentro de los
preceptos de calidad asistencial, ética, docencia e investigacion y gestion administrativa, en atencion
a pacientes usuarios del Subsistema de Salud de las Fuerzas Militares.

2. DESCRIPCION DE LA NECESIDAD QUE LA ENTIDAD ESTATAL PRETENDE SATISFACER CON
EL PROCESO DE CONTRATACION

El Hospital Militar Central requiere la adquisicion de dos equipos de rayos x portatil, con el fin de
realizar los examenes radiologicos a pacientes que no se pueden transportar de forma segura a la
sala de radiologia debido a una'debilitante enfermedad, posibilidad de contagio, frauma o cirugia.




3. DESCRIPCION DEL OBJETO A CONTRATAR CON SUS ESPECIFICACIONES ESENCIALES,
LA IDENTIFICACION DEL CONTRATO A CELEBRAR Y CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD
PRESUPUESTAL.

- A
3.1.0BJETO: Adqusicion de dos equipos de Rx portatiles, para el servicio de radiologia.

3.2. ESPECIFICACIONES TECNICAS MINIMAS EXCLUYENTES.

Codigo Cédigo Cantidad
Interno UNSPSC EQUIPO DE RAYOS X PORTATIL

2600730063 | 42201815.
o Equipo que permita obtener imagenes de
rayos X con fines diagnosticos.
Especificaciones:

Disefiado para ser utilizado 24 horas 7 dias a
la semana.

Disefiado para ser usado convencional o
cassete CR.

El equipo ofertado debe realizar los
siguientes estudios: cabeza, Cuello, torax,
abdomen, pelvis miembros inferiores.
Miembros superiores, columna cervical y
articulaciones.

Generador de rayos x de aita frecuencia:

Potencia en kw 12.5 o mayor.
mAs minimo de 0,32 — 200 02

kVde40a125
Generador de Rayos X de alta frecuencia:

* Funcionamiento operativo de 110 v
Tubo de Rayos X:

* doble punto focal 0,7mm

* Con capacidad de almacenamiento de
calor térmico en el anodo de -100.000
HU minimo.

+ Anodo rotatorio.

.Rotacién del tubo con el colimador minimo
de 90°

« Movimiento telescopice o Rotacion del tubo
o soporte del tubo

de minimo 180 grados.

|




* Fild view de minimo 420 x 420.

Luz alojena — taimer regulador del colimador
min 20 - max 40 segundos.

Brazo porta-tubo:

Altura maxima del foco al piso de 1.80
metros o superior y minima 0,65 mts

0 mayor.
Colimador luminoso ajustable, indicando de
manera precisa el area a ser irradiada.

(Lampara halégena o luz fria) con minimo
160

lux.

Colimador ajustable manualmente a 45°.

Consola De Control:

¢ Controles para seleccion de kVpy
mAs

« Longitud del cable de alimentacion
de 4 mts minimo.

¢ FEl equipo ofertado debe contar con
display digital

¢ Indicador de kV y mAs

¢ APR minimo 50

Movimientos

El desplazamiento debe ser manual
Manijas de desplazamiento

Frenc mecanico ¢ electromecanico.
Cajon guarda chasis o cassettes de
minimo 8

Peso de 285 Kg maximo.

Los equipos ofertados deben contar con
Certificacion FDA o Certificacién de
cumplimiento de estandares de la
Comunidad Europea.




3.3. IDENTIFICACION DEL CONTRATO A CELEBRAR: De Compraventa.

3.5. CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD PRESUPUESTAL

El HOSPITAL MILITAR CENTRAL para efectos del mencionado proceso de Seleccién
Abreviada de Menor Cuantia, cuenta con un presupuesto oficial de $124.023.546,00, y se
encuentra respaldado y amparado por el certificado de disponibilidad presupuestal SIIF
No0.81115 de fecha 28 de Agosto de 2015, y Certificado de disponibilidad presupuestal
Dinamica.NET No! 809 de.fecha 28 de Agosto, gasto (C), rubro 02-13-100-2, recurso
veintiuno (21) de fecha, 28 Agosto de 2015, por concepto de: ADQUISICION,
DOTACION Y ADECUACION EQUIPO MEDICO HMC, expedido por la Jefe del Area de

Presupuesto del Hospita! Militar Cenfral.

4. MODALIDAD DE SELECCION DEL CONTRATISTA Y SU JUSTIFICACION, INCLUYENDO
LOS FUNDAMENTOS JURIDICOS

El presente proceso contractual, tiene como finalidad la seleccién del contratista mediante
la modalidad de SELECCION ABREVIADA DE MENOR CUANTIA, establecida en el
Articuio 2 de la ley 1150 de 2007, y en e! Articulo 2.2.1.2.1.2.20 del| Decreto 1082 de
2015, teniendo en cuenta la naturaleza y cuantia de! contrato.

De igual forma el proceso se sustenta en el siguiente marco normativo:

1. Constitucién politica de Colombia

2. Ley 352 de enero 17 de 1997 “Por la cual se reestructura el Sistema de Salud de
las Fuerzas Militares y de policia Nacional

3. Ley 80 de 1993 “Por la cual se expide el Estatuto de la Contratacion de la
Administracion Publica”

4 Ley 1150 de 2007 “Por la cual se introducen medidas para la eficiencia y la

transparencia en la Ley 80 de 1993 y se dictan ofras disposiciones generales
sobre la contratacidon con Recursos Publicos.
5. Ley 1474 de 2011 Estatuto Anticorrupcion

6. Decreto 1082 de 2015, Por medio del cual se expide ei decreto unico
reglamentario de! sector administrativo de planeacion nacional”.
7. Demas normas que modifiquen, adicionen o reglamenten las anteriores y aquellas

complementarias de acuerdo a la naturaleza dei objeto contractual.

[5.VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO Y JUSTIFICACION DEL MISMO ]

5.1. VALOR TOTAL ESTIMADO:

El valor estimado del contrato es de El valor estimado del contrato es de CIENTO
VEINTIDOS MILLONES DE PESOS ($122.000.000) M/CTE.

5.2. ANALISIS DEL SECTOR — ESTUDIO DEL MERCADO - R ]

5.3. ANALISIS DEL SECTOR

Segun la Organizacion Mundial de la Salud (OMS), ia industria de los dispositivos
médicos es uno de los sectores mas vitales y dinamicos de la economia mundial. Para el
2017, se estima que las mejores perspectivas de mercado estaran en Ameérica Lating,
Asia ¥ Medio Oriente.

En e! mundo existen airededor de 27.000 fabricantes de dispositivos médicos, dedicados
a manufacfurar cerca de 10.000 categorias diferentes de productos para el uso clinico y ia
salud.



Entre otras categorias, el segmento de los metalicos ocupa un importante lugar. El
mercado demanda toda clase de instrumental quirdrgico, mobiliario, partes ortopédicas y
componentes para equipos y tecnologia hospitalaria. Sin embargo, la oferta no alcanza a
suplir la gran demanda que actualmente hay de estos productos en los paises en vias de
desarrollo como los latinoamericanos y, por supuesto, Colombia. El 90 por ciento de los
elementos médicos que se venden a nivel nacional son de origen extranjero.

En suma, es una industria que plantea retos, pero sobre todo oportunidades.
Simplemente, hay que ver el crecimiento y el mercado, en una sociedad que dia tras dia
exige mas productos para la salud. Factores como el aumento de la poblacion de [a
tercera edad en paises desarrollados, y la alta prevalencia de enfermedades crénicas,
han generado en las dos ultimas décadas una significativa expansion de la industria
mundial de los dispositivos médicos

La industria de fabricacion de los dispositivos medicos es liderada por Estados Unidos con
cerca de 8.000 empresas funcionando en ese pais; sin contar |las sucursales distribuidas
por el mundo. No obstante, en los Gltimos afos este liderazgo es desafiado por el
instrumental producido en China e India, que en su gran mayoria es el resultado de los
bajos costos en mano de obra, que atrae a las grandes multinacionales.

Otro importante ejemplo al respecto es el de México, que junto con Brasil son los mejores
exponentes de la oportunidad de negocio que ofrece el sector de las aplicaciones para la
industria de la salud, pues han logrado posicionarse dentro de los principales productores
de los paises emergentes. * México: El mas importante proveedor de Estados Unidos en
dispositivos médicos y el segundo mejor productor latinoamericano detras de Brasil. Entre
el 2003 y 2010 esta industria crecié un 1.4 por ciento anual y contribuyé con 0,4 por ciento
del PIB. Mas de 2.000 empresas conforman el sector, y de estas cerca de 400 son
exportadoras, de acuerdo con la Secretaria de Economia. Cabe aclarar, que en su
mayoria son cllsteres creados por companfias estadounidenses, las cuales aprovechan
los beneficios obtenidos por la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(NAFTA), que permite que los equipos médicos y sus componentes puedan ser
importados entre las naciones de Norteameérica libre de impuestos, para ser procesados,
ensamblados y exportados hacia otros paises, o que genera un ahorro en costos de
produccion del 20 por ciento, en comparacion con otros paises productores de tecnologia
médica, segun un estudio de la firma KPMG. » Brasil: Es considerado el segundo mayor
productor de equipos y material médico de paises en via de desarrolio después de China

Esta industria, que en el 2011 facturé mas de US$ 5 billones y emplea aproximadamente
a 100.000 personas1 , cuenta con 11.000 compafilas que en su mayoria estan
concentradas en el sur y sureste de Brasil, especialmente en el Estado de Sao Paulo. A
futuro, la Asociacidén Brasilefa de los Importadores de Equipos Médicos, Productos y
Suministros (ABIMED), considera que el posicionamiento de Latinoamérica entre los
mejores fabricantes de dispositivos medicos.

Ante el desarrollo y competitividad de México y Brasil en la produccion de dispositivos
médicos, las empresas colombianas presentan un avance lento, a pesar del crecimiento y
expansion internacional mostrado en los ultimos afios. Colombia cuenta con 888
empresas que abastecen el mercado local e internacional, ubicadas principaimente en
Bogota, Barranquilla, Cali y Medellin, muchas de ellas especializadas en productos con
bajo contenido de valor agregado, de acuerdo a informacién dada por la Camara de
Proveedores de la Salud de la ANDI. A pesar de que los fabricantes nacionales,
actualmente exportan especiaimente instrumentos y aparatos de medicina, ortopedia,
masaijes y terapias a paises latinoamericanos y del Caribe; tan solo cubre el 10 por ciento
de la demanda local, y no por la baja calidad de las aplicaciones médicas, sino por la falta
de apoyo gubernamental para incentivar la compra, a diferencia de Brasil donde se
promueve la adquisicion de productos y servicios nacionales por parte del Gobierno.

Estados Unidos es el principal consumidor de dispositivos con un 50 por ciento del total
mundial. Seguido muy de cerca por Alemania, Francia y Reino Unido2 . Otro importante
comprador de materiales para el diagnostico médico esta en el Medio Oriente, el cual




demanda continuamente equipos de alta gama médicos y de didlisis, pues el cada vez
mas creciente nivel de vida, hace que los habitantes de los 12 paises que integran esta
regién, padezcan de altos niveles de colestercl, presion y azlcar en ta sangre. Aunque a
futuro, las perspectivas comerciales se enfocaran en Asia y América Latina, zonas que
también estan aumentando sus gastos en salud y por ende en productos médicos y
tecnologias sanitarias. En efecto el mercado latinoamericano, que se estima en mas de
300 miilones de clientes, ha mostrado un rapido crecimiento en ios dltimos afios resultado
de las politicas econémicas y sociales que han implementado los gobiernos en materia de
salud; asi mismo, Ia regién es considerada como el principal destino de “{urismo médico’,
por la buena calidad y los bajos cosios que ofrecen a los pacientes de paises
desarrollados en tratamientos médicos, dentales y/o estéticos, lo que ha propiciado un
incremento importante en ventas de equipos y dispositivos en Ameérica Latina.

E! futuro de esta industria estara ligado a Ia robética y la nanotecnologia, principales
herramientas para el disefio y fabricacién de dispositivos portatiles, de menor costo y
mayor uso en hogares. Los nanosensores contribuirdn a la deteccidn temprana dei
cancer, al seguimiento a distancia de los tratamientos, y la liberacién de medicamentos en
organos especificos. Igualmente, e! avance de tecnologias médicas, permitiran Ia
deteccion y el tratamiento temprano de enfermedades. En la actualidad se destacan
desarrollos en temas de neurologia (dispositivos de estimulaciéon cerebral profunda para
tratar los sintomas del Parkinson), cardiologia (aplicaciones artificiales disefiadas para
reemplazar las valvulas del corazén) y en cirugias no invasivas. Los dispositivos de
infusion hipodérmica desechable, de diagnéstico y de laboratorio; prendas de vestir y
textiles no tejidos; asi como suministros respiratorios y desechables de dialisis, tendran
una excelente proyeccion en el mercado mundial. Solamente la demanda de dispositivos
desechables tendra un crecimiento de 6.4 por ciento anual para el 2016. Para este mismo
afo los dispositivos respiratorios y de anestesia superaran los US$13 billones
aproximadamente.

FUENTE: REVISTA METALACTUAL.COM

Durante 2005-2008 el secior de equipos medicos fuvo una significativa expansiéon como
resultado del dinamismo dei sector salud en Colombia. La fortaleza del peso fue otro
elemento positivo. Hacia deiante habra una sostenida demanda por estos equipos e
instrumental si se tiene en cuenta las crecientes aspiraciones del pais en cuanto
ampliacion y mejora de ios servicios de salud. La aciual recesién econémica y una
eventual mayor devaluacién del peso afectaran temporaimente el crecimiento de las
ventas, pero el sector se beneficiara con una caida en los precios internacionaies de los
equipos.

Sin embargo con el fin de suplir las necesidades del Hospital Militar Central respecto a la
dotacion de los diferentes servicios que lo conforman y especificamente para los Servicios
Ambulatorios y de Apoyo Diagnostico y Terapéutico, se requiere adquirir en el mercado
dos equipos portatiles de rayos X, con el fin de adoptar nuevas tecnologias la cual
contiene un alto nivel de innovacion en las empresas fabricantes de esta tecnologia, las
cuaies hacen un gran aporte al servicio de imagenes diagnésticas por tratarse de un
servicio esencial y de apoyo de! que surgen decisiones trascendentales en las conductas
y tratamientos a seguir por los medicos tratantes en los casos clinicos que requieren de
las diferentes especialidades hospitalarias.

5.4 COMPRAS ATERIORES EN EL HOMIC

El comité econdmico estructurador efectué la consulta para establecer procesos
contratados por el Hospital Militar Central, sin resultado de coincidencias en el objeto del
presente proceso de seleccién, para la adquisicion de equipos todo en uno, razon por o
cual no hay contratos que obren como antecedentes para el presente proceso de
seleccion.



5.5 PROCESOS DE CONTRATACION REGISTRADOS EN SECOP:

El comité econdmico estructurador efectud la consulta en el Sistema Electrdnico de
Contratacién Publica, encontrando las siguientes coincidencias en el objeto de! presente
proceso de seleccion.,

Deatalie del Proceso Namero Si 012-2015

informacion Genera!l del Proceso

Tipa de Subasta

Proceso

Estado del Terminado Anormalmente después de Convocado
Proceso

Régimen de Estatuto General de Contratacitn

Contratacion

Grupo [El Productos de Uso Final

Segmento [42] Equipo Médico, Accesorios y Suministros

Familia [4220] Productos de hacer imagenes diagnésticas médicas y de medicina nuclear
Clase [422018] Productos radiograficos de diagndstico medico
Detalle y

Cantidad del

Objeto a

Contratar

Cuantia a

Contratar $70,000,000

Tipo de

Contrato Compraventa

Detalle del Proceso Numero 2762

ANTIOQUIA - GOBERNACION

informacion General del Procesc

Tipo de Proceso || Contratacién Minima Cuantia

Estado del

Celebrado
Proceso

Régimen de T

! Estatuic General de Contratacion
Contratacion

Grupo [D} Componentes ¥ Suministros




[41] Equipos ¥ Suministros de Laboratorio, de Medician, de Observacion y de

Segmento Pruebas
'éaat?;e Y e SUMINISTRO, INSTALAGION Y PUESTA EN MARCHA DE UN (1) EQUIPO DE
02‘.‘ ‘t ac ge RAYCS X, EN LAS INSTALACIONES DE LA FABRICA DE LICORES Y
jewo a ALCOHOLES DE ANTIOQUIA.
Conftratar
Cuaniiz a
Contratar $59,392,000

Tipo de Contrate || Suministro

Cuantia Definitiva

dei Contrato $55,857 500 Peso Colombiano

Mombre o Razon
Social del MAGNA SEGURIDAD ELECTRONICAS.AS.
Coniratista

Detalle del Proceso Niamero CONTRATO DE COMPRAVENTA No. 180-2014

RISARALDA - E.S.E. HOSPITAL 8AN PEDRO Y SAN PABLO - LA VIRGINIA

informacién General del Proceso

Tipo de Proceso Régimen Especial

Estado del Proceso Liquidado

Regimen de . .

Contratacion Régimen Espedcial

Grupo {E} Productos de Usc Final

Segmentc [42] Equipo Médico, Accesorios y Suministros

| EL CONTRATISTA se obliga para con la ESE Hospital San Pedro y San Pablo 2

Detalle y Cantidad del  ||entregar a fitulo de compraventa un equipo de rayos X fijo de slta frecuencia con
Dbieto a Contratar un sistema de digitalizacén directa RX flat panel detector de las caracteristicas
tue se reizcionan en las especificaciones técnicas de los estudios previos

Cuantia a Contratar $165,880,000

Tipo de Contrato Compraventa

Cuantia Definitiva dal

Contrato $165,880,000 Peso Colombiano

Nombre ¢ Razén

Social del Contratista RXVITAL 8AS




5.6. PRECIOS DEL MERCADO

Se solicitaron cotizacion a las Empresas, IMPULSORES INTERNACIONALES S.A.S,
AJOVECO S.A., MINDRAY MEDICAL COLOMBIA, CR EQUIPOS S.A. las cuales
presentaron cotizacién:

ITEM EMPRESA TELEFONO CORREC ECTRONICO
1 IMPULSORES g‘LESR NACIONALES 6488080 infomedico@impulmedices.com
2 AJOVECO SA. 2189200 glopez@ajoveco.com.co
3 CREQUIPOS SA. 6913261 e oo

De las cuales cotizaron dos empresas:

COTIZACION 1 COTIZACION 2
VALOR VALOR VALOR VALOR
VALOR UNITARIO
ITEM DESCRIPCION CANT UNITARIO VALOR IVA UNITARIO UNITARIO SIN VA INCLUIDO
SIN IVA INCLUIDO IVA IVA
VA
EQUIPO DE
1 RAYDS X 1 51.724.138 8.275.862 60.000.000 53.448.276 8.551.724 | £2.000.000
PORTATIL

3.7 PRECIO DE REFERENCIA Y PROYECCION CANTIDADES MINIMAS.

Para establecer el precio de referencia, el comité econémico estructurador efectud el analisis de los valores
unitarios tomando el valor promedio de las dos cotizaciones y se definen como cantidades y precio de

referencia el siguiente:

VALCR VALCR | VALOR UNITARIO MAS VALOR
ITEM DESCRIPCION UND | CANT UNITARIO VA VA TOTAL
EQUIPO DE RAYOS X
1 PORTATIL UND | 2 52.586.207 8.413.793 61.000.000 122.000.000

NOTA 1: La adjudicacion serd total.
NOTA 2: Sobrepasar fos precios de referencia llevara al oferente a estar incurso en una causal de rechazo.

NOTA 3: La propuesta econémica debe ser presentada por escrito y en medio magnético en hoja
electrénica (programa Excel, sin celdas o formulas ocultas, el valor del IVA (cuando aplique) y el
valor aproximado al entero.




6. CRITERIOS PARA SELECCIONAR LA OFERTA MAS FAVORABLE

|

6.1. ASPECTO TECNICOS DE PONDERACION

La evaluacion técnica se realizara por parte del comité técnico evaluador, mediante la verificacion y

evaluacion de los siguientes aspectos:

El oferente que ofrezca:

EVALUACION

CALIFICACION |

E! oferente que cerifique el menor tiempO de entrega fisica y puesta en
funcionamiento de los portatiles se asignaran 100 puntos, los demas

oferentes se evaluaran de manera proporcional. 100 PUNTOS
Menor fiempo ofertado * 100
Tiempo cfertado a evaluar,
El oferente que dentro de la oferta presente equipos de rayos X portatiles con
potencia superior a 20 kw. 200 PUNTOS
El oferente que en su oferta certifique mas de dos afios de garantia con
dos mantenimientos preventivos por afio ¥ todos los correctivos
necesarios durante el tiempo de la garantia ofertada tendrg 200 puntos.
los demas oferentes se evaluaran de manera proporcional,
200 PUNTOS
Mayor tiempo ofertado * 100____
Tiempo ofertado a evaluar.
TOTAL 500 PUNTOS

6.2. PONDERACION ECONOMICA

Para que una propuesta pueda ser calificada por el Comité Econbémico, ésta deberd

haber cumpiido con todas y cada una de |as especificaciones Técnicas.

Para determinar el orden de elegibilidad de las propuestas, a la oferta que presente el
menor valor total por grupo, se le asignara el mayor puntaje, es decir, cuatrocientos (400)
punios y para la vaioracion de las demds ofertas se aplicara la siguiente férmula:

Puntaje Precio = (MVTOI! * 400) / VTEI

Dénde:

MVTOI = | Menor Valor Total Ofrecido por item (s)
VTE = Valor Total a Evaluar por item (s) ]




El impuesto del IVA debera incluirse dentro del valor de la oferta (en los casos en
que apligue), debidamente discriminado.

6.3. PONDERACION PROTECCION A LA INDUSTRIA NACIONAL (CUANDO APLIQUE)

La evaluacion del cumplimiento de la Ley 816 de 2003 “Proteccién a la Industria Nacional’ Formulario
correspondiente del pliego de condiciones y sus respectivos soportes emiticdos por el Ministerio de
Comercio, Industria y Turismos vigentes, se evaluara de la siguiente manera:

De conformidad con lo dispuesto en la Ley 816 de 2003, el puntaje que se aplicard como
consecuencia de la proteccion a la industria nacional sera el siguiente: Se le otorgara el 20% de la
totalidad del puntaje a oferentes de bienes y servicios de origen 100% nacional y oferentes de bienes
y servicios extranjeros que acrediten reciprocidad; y un 10% de puntaje total a oferentes de bienes
extranjeros acreditados (con componente nacional), constituyéndose este puntaje en el final para
determinar el orden de elegibilidad de las propuestas.

Se otorgara tratamiento de bienes y servicios nacionales a aquellos bienes y servicios originarios de
los paises con los que Colombia ha negociado trato nacional en materia de compras estatales y de
aquellos paises en los cuales a las ofertas de bienes y/o servicios colombianos se les conceda el
mismo tratamiento otorgado a sus bienes y/o servicios nacionales.

BIENES ACREDITADOS: Son aquellos bienes y/o servicios profesionales, técnicos y operativos. El
oferente debera indicar en su oferta si incluird componente nacional. En el evento en que exista dicho
ofrecimiento por parte del oferente, éste tendra la obligacion de cumplir con el mismo en la ejecucion
del contrato, so pena de hacerse acreedor a las sanciones de ley contempladas en el confrato. El
minimo exigido de componente nacional sera del 10%.

Para efectos de la evaluacion del origen del BIEN, el oferente debera diligenciar el Formuiario
correspondiente dei pliego de condiciones en cumplimiento de la Ley 816 del presente documento y
anexar los documentos solicitados en el formulario que acrediten |a calidad que el oferente arguye.
Considerando que el porcentaje asignado por la acreditacion del servicio tiene el caracter de
comparacion de propuestas, e Formulario correspondiente del pliege de condiciones, debera
presentarse junto con ia oferta inicial.

Ei oferente seleccionado con bienes de origen nacional o acreditado no podra cambiar el origen de
ios bienes al momento del suministro, salvo circunstancias de fuerza mayor o casc fortuito, éstos
ultimos debidamente acreditados.

6.4. CONSOLIDADO DE EVALUACION

""" EVALUACION o T CALIFIGACION

JURIDICA HABILITADO/NO
HABILITADO
TECNICA 500 PUNTOS
HABILITADO
ECONOMICA 400 PUNTOS
TOTAL PUNTOS 900 PUNTOS

6.5 Puntaje Adicional (cuando aplique

PUNTAJE ADICIGNAL T EVALUAGION.

BIENES Y/O SERVICIOS ORIGINEL NACIONAL O QUE

0,
DEMUESTREN RECIPROCIDAD 20% DEL PUNTAJE FINAL

BIENES Y/O SERVICIOS EXTRANJEROS CON

COMPONENTE NACIONAL 10% DEL PUNTAJE FINAL




6.6. REVISION Y CORRECCION ARITMETICA.

Se revisaran las operaciones elaboradas por el proponente en et formulario del pliego de
conciciones “Valoracion ce la propuesta Econdmica”.

Las ofertas seran analizacas para determinar si en los calculos se han cometido errores en ias
operaciones aritméticas, en cuyo caso y para efectos de evaluacién y seleccién el Hospital Militar
central realizara las correcciones necesarias teniendo en cuenta dos (2) decimales.

En caso de presentarse cualquier discrepancia entre los diferentes valores presentados, EL
HOSPITAL MILITAR CENTRAL podra hacer correcciones y para elle tomara como

Valores inmodificables el valor unitario base del bien incluido en el formulario dei pliego de
condiciones de la propuesta econémica. Lo anterior sin perjuicio de los efectos contemplacos para
la oferta que sobrepase el presupuesto oficial del proceso establecido en el Anexo del pliego de
condiciones “Datos de! proceso”,

| 7. ANALISIS DE RIESGO Y FORMA DE MITIGARLO
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7. LAS GARANTIAS QUE LA ENTIDAD ESTATAL CONTEMPLA EXIGIR EN EL PROCESO DE

CONTRATACION,

AMPARQS EXIGIBLES - % VALOR ' | VIGENCIA
20% sobre el Hasta la ejecucion de
Cumplimiento de las obligaciones valor del contrato y durante Seis
surgidas del contrato estatal | contrato (6) meses mas.
.
4] i A
30% sobre el Hc?r?ttr?at Oia ejdecumton dgl
Calidad del servicio valor del (CG) mes ym rante seis
- contrato ©s mas.
Pago de Salarios, Prestaciones 5% sobre el | Equivalente al plazo de
Sociales Legales & Indemnizaciones valor del | ejecucion del contrato y
Laborales cdhtrato tres (3) afios mas
Responsabilidad Civil Hasta la ejecucion del
Extracontractual 200 smmlv contrato y durante seis

(6) meses mas.

8. INDICACION DE S| EL PROCESO DE CONTRATACION ESTA COBIJADC POR UN

ACUERDO COMERCIAL.

En cumplimiento del numeral 8 del articulo 2.2.1.1.2.1.1 del Decreto 1082 de 2015, se verifico en
la pagina web del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, los Acuerdos Comerciales y
Tratados de Libre Comercio (TLC) negociados por Colombia en los capitulos de Contratacion
Ptblica, se establecid que el presente proceso No esta cubierto bajo las obligaciones de caracter
internacional derivadas en todos los acuerdos comerciales en atencion al presupuesto designado

para el mismo.

9. CONDICIONES DEL CONTRATO

radiologia. ~

Adqusicion -)de dos equipos de Rx portétiies, para el servicio de

 Plazo de ejecucion

El plazo de ejecucién del Tontrato, serd a partir del perfeccionamiento
(Articulo 41 Ley 80 de 1993} y cumplimiento de los requisitos de
ejecucion {Articulo 41 de la Ley 80 de 1993 modificado por el Articulo 23
Ley 1150 de 2007) hasta el 31 de Diciembre de 2015. una vez cumplidos
los requisttos de perfeccionamiento y ejecucion del acto ™

contrato

La vigencia del contrato serd igual al plazo de su ejecucién y seis (6}
meses mas .-

Lugar de ejecucion

Hospital Militar Central.




Valor estimado d
Conirato

Jlﬁ?Z.OOO.OOO.OO. CIENTO VEINTIDOS MILLONES DE PESOS ’

10. DESIGNACIONES

"DESIGNACION . | GRADOYNOMBRE =
Dr. Alvaro Tafur Anzola.

| CARGD
Comité
técnico

Comités Comite
Estructuradores | Abogada. Ivonne Pulido Salgado Juridico

Administradora.  Yolima  Gonzalez | Comité
Soler Econémico

4

Z
Abg. German Parrado
Grupo Gestlon Contratos

PD. Migpiel Angel Obando -
Area de Planeacion y Selecciéon
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